Por que participar de feiras de negécios pode transformar sua carreira e seus
resultados

Em um mundo cada vez mais digital, pode parecer que encontros presenciais
perderam espaco. No entanto, os numeros e a experiéncia mostram justamente o
contrario: eventos presenciais, como feiras de negdcios, continuam sendo um dos
motores mais eficientes para a geragao de relacionamentos sdlidos,
oportunidades comerciais e desenvolvimento profissional.

Segundo um levantamento da UFI (Global Association of the Exhibition Industry),
85% das empresas consideram as feiras o canal mais eficaz para encontrar e
engajar novos clientes. Além disso, 79% dos visitantes afirmam que o contato
presencial com expositores influencia diretamente nas decisdes de compra.

Beneficios que viao além do negécio

1. Networking genuino
Ao participar de uma feira, vocé nao apenas troca cartoes de visita, mas
constréi conexdes humanas que dificilmente seriam criadas no ambiente
online. Conversas espontaneas, trocas de experiéncia e até parcerias
inesperadas surgem nesses encontros.

2. Acesso atendéncias e inovacao
Feiras de negdcios s&o vitrines vivas das novidades do setor. E o lugar ideal
para conhecer langamentos, inovagdes e entender para onde o mercado
esta se movendo — tudo isso em tempo real e com acesso direto aos
criadores das solucdes.

3. Capacitacao e atualizacao profissional
Muitos eventos oferecem congressos, palestras e workshops paralelos.
Participar dessas atividades amplia a visédo estratégica, melhora
habilidades e mantém vocé competitivo(a) no mercado.

4. Fortalecimento da marca pessoal
Marcar presenca nos principais eventos do seu segmento é uma forma de
mostrar relevancia, ampliar sua rede de contatos e ser lembrado como
alguém atuante e atualizado na area.

5. Experiéncia sensorial completa
Diferente do digital, no presencial vocé pode tocar, testar, degustar ou
experimentar produtos e servigos. Essa vivéncia fortalece a confianga na
tomada de decisées.

O impacto real nos negécios



Dados da APEX-Brasil indicam que empresas brasileiras que participam de feiras
internacionais registram, em média, 17% de aumento no volume de exportacoes
no ano seguinte ao evento. No cenario nacional, segundo pesquisa do Sebrae,
participar de eventos setoriais pode acelerar o fechamento de negécios em
até 40%, comparado a negociagoes feitas exclusivamente por canais digitais.

Um investimento com retorno garantido

Participar de uma feira de negdécios é investir em relacionamento, conhecimento e
posicionamento de mercado. Além do impacto comercial imediato, os contatos e
aprendizados gerados podem render frutos por meses — ou até anos.

Sejavocé um empreendedor em busca de novos clientes, um profissional
buscando se atualizar ou uma empresa querendo fortalecer sua marca, estar
presente nas feiras certas é abrir portas para um universo de oportunidades.



